IMPORTANTE: 0 PERIODO DE  O)school
CAPTACAO NAO ACABOU!

54% DAS PESSOAS QUE BUSCARAM ESCOLAS NA SCHOOLADVISOR NO SEGUNDO

SEMESTRE DE 2025 TEM INTENGAO DE MATRICULAR ENTRE JANEIRO E MARCO.
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vai matricular em vai matricular em vai matricular em
janeiro de 2026 fevereiro de 2026 marco de 2026

No inicio do ano, as familias ja ndo estao mais explorando possibilidades, estao decidindo.

Essa evidéncia reforca que, nesse periodo, a jornada de escolha da escola é curta, objetiva e
profundamente influenciada pela qualidade das informagdes que a familia encontra. Para as
escolas, isso acende um alerta: aproveitar janeiro, fevereiro e marco exige muito mais do que
presenca: exige movimento, agilidade e clareza.

A combinacao entre os dados da SchoolAdvisor e as tendéncias de busca reforca trés pilares
estratégicos:

1. Reativacao estratégica da base de leads
Familias que pesquisaram no final de 2025 voltam a se movimentar agora. Reengajar esse
publico com rapidez e personalizagcao aumenta significativamente a chance de conversao.

2. Presenca ativa para visibilidade e reputacao
Em um momento em que o ciclo é curto, ser visto faz diferenga. Informag¢des qualificadas sobre
sua escola na SchoolAdvisor elevam a confianca e reduzem objecoes.

3. Resposta rapida: o timing virou diferencial competitivo

No inicio do ano, a duvida nao é “se vou matricular’, mas “onde vou matricular’. Atendimentos
lentos, falhas de follow-up e auséncia de réguas claras fazem a escola perder espaco para
concorrentes.

A tendéncia também aparece nas buscas organicas. Observe no grafico abaixo o
comportamento do Google Trends para o termo “escola particular: em 2025, os maiores picos
de interesse ocorreram entre a primeira semana de janeiro e a primeira de margo, exatamente
guando as familias entram em fase decisoéria.
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Veja nossas dicas para aproveitar ao maximo esse periodo:

1. Acelere o atendimento: resposta em menos de 24h é critica
Quanto menor o ciclo de decisao, maior a importancia da velocidade. Familias que nao sao
atendidas rapidamente podem simplesmente seguir para outra escola.

2. Invista no pés-atendimento

Entre em contato com as familias que ainda nao agendaram a visita e com aquelas que ja
visitaram a escola, mas nao concluiram a matricula. Esse contato fortalece o relacionamento,
cria proximidade e mantém a escola presente na memoaria das familias, aumentando as
chances de escolha no momento da decisao.

3. Crie acoes especificas para o inicio do ano
Como:
» Open Days exclusivos para janeiro/fevereiro;
e Condicoes especiais para matriculas até o final de marco;
¢ Visitas guiadas “expressas”;
e Ampliacao da agenda de visitas;
e Visitas virtuais.

4. Reforce presenca e diferenciais na SchoolAdvisor
A busca na plataforma antecede a matricula, portanto:
e atualize sua pagina;
e adicione videos;
» ative selos e atributos;
» destacar projetos pedagodgicos e infraestrutura;
* inclua depoimentos das familias;
e envie e-mail para leads da escola;
e marque o @schooladvisorbr nas suas campanhas de Instagram para serem repostadas;
 insira a arte da campanha ou de condicbes especiais na pagina pra chamar a atencao das
familias

5. Invista em campanhas de remarketing

Com foco em:
e fluxos de nutricao com conteuidos sobre proposta pedagdgica e rotina escolar;
* reforco de reputacao (prémios, aprovacoes, diferenciais).

6. Planeje a captacao como um ciclo continuo

Mantenha um calendario de marketing continuo, que nao perca forga apods julho. O segundo
semestre é decisivo para gerar e nutrir os leads que farao sua escolha até marco do ano
seguinte.

7.Agende seu treinamento de atendimento e vendas na SchoolAdvisor
Prepare para concluir um periodo de captacao de sucesso.
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