
GUIA DO ASSINANTE



Benefícios Pacote Premium

Página Completa no site (www.AcheUmaEscola.com.br)

Destaque em vitrines e Guias Regionais

Acesso a pesquisas e ferramentas de apoio à captação

Recomendação da escola, por e-mail, em listas de escolas do bairro

E-mail exclusivo sobre a sua escola, para quem desbloqueou sua página

Lista de e-mails e WPP de quem desbloqueou a escola e similares

1 post por ano no Instagram (formato "Por Dentro da Escola")

Coluna assinada no Blog, com divulgação do artigo no Instagram

Envio de 1 e-mail por mês para a base de leads da escola na SA

Repost de eventos de Portas Abertas e matrículas no IG

RECURSOS DA ASSINATURA PREMIUM



COMPARADOR DE ESCOLAS: ENCONTRABILIDADE E
DIFERENCIAÇÃO
Quando as famílias buscam escolas, elas avaliam e
comparam informações para decidir quais instituições
vão compor sua lista de opções para visita.

Na SchoolAdvisor, em vez de competir apenas por
preço ou localização, as escolas assinantes podem
evidenciar os atributos que a tornam uma escolha
única, ocupam posições privilegiadas na 
plataforma e contam com gatilhos de 
conversão para captar famílias interessadas.

Páginas mais completas, atualizadas e com
depoimentos se tornam mais atrativas para
as famílias



RECOMENDAÇÃO POR E-MAIL: PRESENÇA CONTÍNUA

As escolas assinantes podem ampliar sua visibilidade
enviando conteúdos para divulgação à base de leads, como
convites para eventos, conquistas olímpicas, aprovações e
campanhas de captação.

As escolas são recomendadas por e-mail para famílias
que pesquisam instituições na região e também para
leads que demonstraram interesse ao desbloquear suas
informações na SchoolAdvisor. 

Essas recomendações aumentam a visibilidade da
escola, fortalecem a reputação, mantêm a escola
presente na jornada de decisão das famílias e ampliam
as oportunidades de contato e matrícula.



BLOG: REPUTAÇÃO E ENCONTRABILIDADE

Todas as escolas assinantes possuem uma coluna
assinada no blog da SchoolAdvisor e são recomendadas
nos Guias Regionais de Escolas, ampliando a
visibilidade para as famílias.

Além de aumentar as oportunidades de descoberta e
geração de tráfego qualificado, a presença fortalece a
autoridade digital e reputação da escola, contribuindo
para seu desempenho nos mecanismos de busca
(SEO) e para sua relevância em respostas geradas por
ferramentas de inteligência artificial. 

Não há limite de envio e publicação de artigos, que são
divulgados, também, no Instagram e para a base de leads.



FAMÍLIAS QUE BUSCAM ESCOLAS SIMILARES: LEADS DE
ALTA INTENÇÃO
As escolas assinantes da SchoolAdvisor têm acesso aos
contatos das famílias que demonstraram interesse por
escolas com perfis similares. Essa base representa uma
oportunidade para ampliar o relacionamento com potenciais
interessados que já estão em processo de escolha da escola.

Recomenda-se que a escola utilize essa lista em ações de
marketing e relacionamento, como o envio de convites para
eventos, campanhas de matrículas, apresentações dos
diferenciais da instituição, conteúdos relevantes e convites
para agendamento de visitas. 

Utilize a base de leads para criar campanhas de Públicos Semelhantes (Lookalike) no Meta,
ampliando o alcance para perfis com maior potencial de conversão.



O Por Dentro da Escola é um formato exclusivo para o
Instagram, que apresenta os principais diferenciais da
escola, sua estrutura, proposta pedagógica e ambiente,
ajudando as famílias a conhecerem melhor a instituição
antes mesmo de agendar uma visita.

Como os demais conteúdos da SchoolAdvisor, o Por
Dentro da Escola é percebido pelas famílias como uma
recomendação com caráter de curadoria, e não como
publicidade. Isso fortalece a reputação da escola, amplia
sua visibilidade e desperta o interesse de novos
potenciais alunos de forma mais espontânea e confiável.

Os posts são feitos em colab com as escolas, aumentando o
reconhecimento e visibilidade.

POR DENTRO DA ESCOLA: VISIBILIDADE E CONFIANÇA



A SchoolAdvisor reforça a divulgação de eventos de
Portas Abertas e campanhas de matrículas por meio
de compartilhamentos em seu Instagram, ampliando o
alcance das ações da escola para famílias que estão em
busca de uma instituição de ensino.

Ao serem divulgadas em um perfil reconhecido como
referência na escolha de escolas, essas ações ganham
mais visibilidade e credibilidade, contribuindo para
aumentar o interesse e a participação das famílias.

Marque o @schooladvisorbr nas divulgações dos eventos
abertos a novas famílias.

EVENTOS E MATRÍCULAS: MAIS ALCANCE NO INSTAGRAM



A SchoolAdvisor disponibiliza uma página exclusiva de
benefícios para escolas, com conteúdos e ferramentas
desenvolvidos para apoiar as equipes de gestão, marketing e
captação de alunos. O espaço reúne pesquisas de mercado,
estudos sobre o comportamento das famílias, ferramentas
estratégicas e materiais práticos para auxiliar no planejamento
e na tomada de decisões.

Além disso, a página conta com tutoriais e orientações
práticas para ajudar as escolas a aproveitarem melhor os
recursos da plataforma e aplicarem estratégias mais eficientes
de atração, relacionamento e conversão de novas famílias.

ÁREA PREMIUM SCHOOLADVISOR: CONHECIMENTO E
FERRAMENTAS PARA CRESCER

Clique aqui para acessar a página exclusiva para assinantes.

http://www.blog.schooladvisor.com.br/beneficios


E COMO AUMENTAR O
POTENCIAL DE GERAÇÃO
DE LEADS?



O MELHOR PERÍODO DO ANO ESTÁ CHEGANDO

Captação de leads - Site SchoolAdvisor
MOMENTO ATUAL

Quantidade de leads captados no site da SchoolAdvisor, divididos mensalmente



PÁGINAS MAIS COMPLETAS = MELHOR
CONVERSÃO
Páginas completas, com informações atualizadas, fotos de qualidade, vídeos, diferenciais e
mensalidades vigentes transmitem mais confiança às famílias e facilitam o processo de
decisão. Manter os valores sempre atualizados é essencial para evitar frustrações, aumentar
a transparência e atrair famílias com perfil compatível. 

Quanto mais completa e atualizada estiver a página da escola, maiores são as chances de
converter visitantes em contatos, visitas e matrículas.

✅ Integração com seu CRM: consulte sua Gerente de Relacionamento para entender
como integrar o CRM da sua escola com nosso sistema, e colocar os laeds da
SchoolAdvisor diretamente no seu funil de vendas!



Os depoimentos das famílias fortalecem a reputação da escola, aumentam a credibilidade da
página e influenciam positivamente a decisão de novos responsáveis.

As escolas que possuem depoimentos publicados ativam funcionalidades exclusivas, que
organizam automaticamente as avaliações. A página passa a apresentar um resumo dos
depoimentos, notas para critérios como infraestrutura e inclusão, as características mais
percebidas pelas famílias e os principais pontos fortes da instituição, enriquecendo a experiência
de quem está pesquisando escolas.

Esses recursos também permitem acompanhar, de forma contínua e espontânea, a percepção
das famílias sobre a experiência oferecida pela escola.

Lembre-se que você pode responder publicamente todos os depoimentos!

A IMPORTÂNCIA DOS DEPOIMENTOS



USO ESTRATÉGICO DOS LEADS
Confira algumas estratégias para aproveitar melhor a base de leads e transformar esses dados em
insights para captação e relacionamento:

Identifique leads duplicados para entender quais famílias estão buscando a sua escola e
também escolas similares. 
Cruze a base de leads com as visitas e matrículas da sua escola para calcular o CPA (Custo por
Aquisição)
Compare a data da última interação do lead com a data da visita para calcular o tempo médio
de decisão das famílias, identificando padrões de comportamento.
Cruze os leads das escolas similares com a base de famílias da sua escola para mapear riscos
e identificar potenciais casos de evasão.
Priorize o contato com leads que clicaram em “Agendar visita”, pois eles estão em um estágio
mais avançado do funil e apresentam maior probabilidade de conversão.
Utilize a base de leads para criar campanhas de Públicos Semelhantes (Lookalike) no Meta,
ampliando o alcance para perfis com maior potencial de conversão.



A SchoolAdvisor oferece treinamentos individualizados para as equipes das escolas assinantes,
com conteúdos práticos e estratégicos para aprimorar processos, desenvolver equipes e
potencializar resultados. 

Atualmente, estão disponíveis dois treinamentos exclusivos para os times de Atendimento e
Captação:

Treinamento Atendimento e Vendas: práticas essenciais para otimizar o atendimento,
qualificar oportunidades e impulsionar a conversão e a retenção de famílias.
Treinamento Planejamento Estratégico da Rematrícula: guia completo para estruturar
campanhas de renovação escolar com foco em fidelização, segurança contratual e redução da
evasão.

TREINAMENTOS PARA ESCOLAS



CHECKLIST DA ESCOLA NA SCHOOLADVISOR
✅  Confira se os valores médios da mensalidade e o ano de referência estão atualizados
na página da escola.

✅  Verifique se o Whatsapp e o E-mail de recebimento de leads estão corretos, assim
como o time treinado para atender às demandas rapidamente.

✅ Revise o benefício que está sendo oferecido pela escola.

✅ Peça depoimentos para as famílias.

✅ Atualize as fotos e vídeos da escola.

✅ Cadastre os eventos abertos a novas famílias na página da escola.

✅ Use o dashboard de resultados para entrar em contato com os interessados e consultar
dados de mercado e concorrência.



OUTRAS OPORTUNIDADES QUE
PODEM COMPLEMENTAR A
ESTRATÉGIA ATUAL



ROLÊ NA ESCOLA: CREDIBILIDADE E CONFIANÇA
O Rolê na Escola é um vídeo de visita produzido
pela SchoolAdvisor, que apresenta a escola de
forma autêntica e aproxima as famílias da
experiência real da instituição, fortalecendo a
marca e apoiando a captação de alunos. 

Por ser um conteúdo produzido pela
SchoolAdvisor, as famílias o percebem como uma
curadoria, com caráter informativo e não
comercial, o que aumenta a credibilidade da
apresentação e gera maior confiança durante o
processo de escolha da escola.

Entre em contato e solicite um orçamento.



INTELIGÊNCIA DE MERCADO PARA DECISÕES
ESTRATÉGICAS
Contamos com um time especializado em inteligência de dados e pesquisas que
transforma informações do mercado educacional em insights estratégicos para escolas e
grupos educacionais.

Realizamos análises de mercado e concorrência, visitas ocultas, avaliação da experiência
das famílias, análise de usabilidade de sites e mapeamento de informações estratégicas
para apoiar gestores na tomada de decisões mais seguras. Nosso trabalho ajuda as
instituições a compreenderem tendências, identificarem oportunidades de
diferenciação e aprimorarem sua atuação em um mercado cada vez mais competitivo.

Entre em contato e solicite um orçamento.



Este material é de uso exclusivo da SchoolAdvisor. Sua reprodução, distribuição ou utilização total ou parcial sem autorização prévia e expressa é proibida, conforme as leis de propriedade intelectual vigentes.

www.schooladvisor.com.br www.instagram.com/schooladvisorbr
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